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Ιστορικά δεδομένα για την αγορά των 
εμβολίων έναντι του πνευμονιόκοκκου

• Μέχρι τον Οκτώβριο 2004 δεν υπήρχε εμβόλιο έναντι 
του πνευμονιόκοκκου για παιδιά κάτω των 2 ετών.

• Το μοναδικό εμβόλιο που υπήρχε ήταν το 23-δύναμο 
πολυσακχαριδικό εμβόλιο που έχει ένδειξη για παιδιά 
άνω των 2 ετών, εφήβους και ενήλικες που ανήκουν 
όμως σε ομάδες υψηλού κινδύνου (ασθενείς με 
ασπληνία, με δρεπανοκυττάρωση, με λοίμωξη HIV και 
άλλα ανοσολογικά νοσήματα) και ηλικιωμένους άνω 
των 60 ετών.



  

Δεδομένα της αγοράς πριν το 
λανσάρισμα

• Πριν την έναρξη της επικοινώνιας της καμπάνιας  η παιδιατρική 
κοινότητα (παιδίατροι, γονείς) δεν είχε ολοκληρωμένη  γνώση για 
τις αρνητικές επιπτώσεις του πνευμονιόκοκκου στην υγεία των 
βρεφών και μικρών παιδιών γιατί θεωρούνταν ένα βακτήριο που 
σπάνια εμφανίζεται και δεν προκαλεί επικίνδυνες λοιμώξεις.  

• Επομένως, το Prevenar θα αποτελούσε ένα εξειδικευμένο προϊόν 
για άτομα υψηλού κινδύνου και δεν θα κρινόταν απαραίτητο για 
εμβολιασμό ρουτίνας σε όλα τα υγιή παιδιά.

• Επίσης το κόστος του εμβολίου (77€) ήταν ένας ακόμη 
αποτρεπτικός παράγοντας στην συνταγογράφηση των παιδιάτρων 
αφού μέχρι τότε το πιο ακριβό εμβόλιο στοίχιζε περίπου τη μισή 
τιμή (38€).



  

Ομάδες κοινού που στόχευσε 
η καμπάνια

Μέση ωτίτις

Μέση ωτίτις

Πνευμονία

Μικροβιαιμία

Μηνιγγίτις
 Κυβέρνηση - ΥπουργείαΚυβέρνηση - Υπουργεία

  Φορείς υγείας (Ταμεία)Φορείς υγείας (Ταμεία)

Opinion LeadersOpinion Leaders

ΠαιδίατροιΠαιδίατροι

ΓονείςΓονείς



  

Στρατηγικός στόχος

 Να δημιουργηθεί και να εγκατασταθεί, στη συνείδηση 

όλων των ομάδων κοινού που στόχευσε η καμπάνια, η 

ανάγκη υποχρεωτικού εμβολιασμού σε όλα τα βρέφη 

και παιδιά μέχρι 5 ετών με ένα νέο εμβόλιο το οποίο 

σώζει ανθρώπινες ζωές και προλαμβάνει τις αρνητικές 

επιπτώσεις της πνευμονιοκοκκικής νόσου.



  

Τι  σημαίνει αυτό 

• Να υπάρξει ευρεία αποδοχή του εμβολίου από τους 
ιδιώτες παιδίατρους με αποτέλεσμα να το συστήνουν ως 
υποχρεωτικό εμβόλιο μαζί με τα άλλα εμβόλια ρουτίνας.

• Να προταθεί από την Εθνική Επιτροπή Εμβολιασμού 
και να ενταχθεί στο υποχρεωτικό πρόγραμμα 
εμβολιασμού της Ελλάδας. 



  

Ημερομηνία λανσαρίσματος



  

Αποτελέσματα της καμπάνιας               
(πριν το λανσάρισμα)

• Η παιδιατρική κοινότητα πίεζε για το λανσάρισμα του 
Prevenar στην Ελλάδα.

• Αρκετά φαρμακεία-φαρμακαποθήκες εισήγαγαν 
σημαντικές ποσότητες εμβολίου Prevenar από άλλες  
ευρωπαϊκές χώρες που ήδη είχαν λανσάρει το εμβόλιο.



  

Αποτελέσματα της καμπάνιας               
   (μετά το λανσάρισμα)

• Καθιερώθηκε η αποδοχή του Prevenar στην παιδιατρική 
κοινότητα σαν ένα απαραίτητο εμβόλιο που μπορεί να 
προστατέψει την υγεία των βρεφών και μικρών παιδιών από 
τον πνευμονιόκοκκο και τις επιπτώσεις του.

• Υπήρξε έντονη ζήτηση του εμβολίου τους πρώτους μήνες 
λανσαρίσματος με αποτέλεσμα τη δημιουργία stock-out στις 
αρχές της επόμενης χρονιάς (1ο τρίμηνο 2005). 

• Έντονη δημοσιότητα από ΜΜΕ για τη μεγάλη ζήτηση του νέου 
εμβολίου έναντι του πνευμονιοκόκκου στην αγορά.



  

Έντονη Δημοσιότητα από ΜΜΕ



  

Έντονη Δημοσιότητα από ΜΜΕ



  

Αποτελέσματα της καμπάνιας              
(μετά το λανσάρισμα)

• Ένταξη του Prevenar στο Εθνικό Πρόγραμμα 
Εμβολιασμού (Ιουν. 2005).

• Ανακοίνωση του Υπουργείου Υγείας για 
υποχρεωτική ένταξη του Prevenar στο Εθνικό 
Πρόγραμμα Εμβολιασμού από όλα τα ασφαλιστικά 
ταμεία (1/12/2005).



  

Νέο Εθνικό Πρόγραμμα Εμβολιασμού 
2005 - 2006 



  

Απόφαση του Υπουργείου για το 
νέο Εθνικό Πρόγραμμα 

Εμβολιασμού



  

Αγορά εμβολίων  2005 σε αξίες (€)
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Εταιρείες εμβολίων 2005 (αξίες €)
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Αποτελέσματα της καμπάνιας – 
Ανάπτυξη της εταιρείας σε αξίες 

TOP 20 MNFs MAT1 VALUES&PPG %
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Αποτελέσματα της καμπάνιας – 
Ανάπτυξη της εταιρείας σε αξίες 

ΜΑΤ/10/2004 ΜΑΤ/10/2005 PPG/2005 %

EFEXOR 20.140.316 23.816.670 18,3 15,7

ENBREL 5.150.280 13.414.372 160,5 35,3

PREVENAR 129.021 10.828.983 8.293,20 45,7

MENINGITEC 2.163.029 2.886.716 33,5 3,1

S-26 GOLD 2.057.053 2.697.962 31,2 2,7

TTο ο PrevenarPrevenar  έπαιξε σημαντικό ρόλο στην ανάπτυξη της εταιρείαςέπαιξε σημαντικό ρόλο στην ανάπτυξη της εταιρείας
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Ευχαριστώ πολύ για την υπομονή σαςΕυχαριστώ πολύ για την υπομονή σας  


