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Παρουσίαση προϊόντος Neulasta

Αυξητικός παράγοντας Αυξητικός παράγοντας 
της λευκής σειράςτης λευκής σειράς

  Υποστηρικτική αγωγή Υποστηρικτική αγωγή 
στο ΧΜΘ σχεδιασμόστο ΧΜΘ σχεδιασμό

Κυτοκίνη μακράς Κυτοκίνη μακράς 
διάρκειας δράσηςδιάρκειας δράσης  



Aγορά και Προκλήσεις

• Ανάλυση Αγοράς: Στην αγορά υπήρχΑνάλυση Αγοράς: Στην αγορά υπήρχooυν ήδη δύο υν ήδη δύο 
μορφές μορφές G-CSFG-CSF  ( Granulokine( Granulokine--GenesisPharma, GenesisPharma, 
Granocyte-Aventis)Granocyte-Aventis). Πρόκειται για προϊόντα . Πρόκειται για προϊόντα 
εγκατεστημένα στην αγορά πολλά χρόνια.εγκατεστημένα στην αγορά πολλά χρόνια.

• Απαιτείται όμως καθημερινή χορήγηση σε αντίθεση με Απαιτείται όμως καθημερινή χορήγηση σε αντίθεση με 
την άπαξ ανά κύκλο χορήγηση του την άπαξ ανά κύκλο χορήγηση του Neulasta.Neulasta.



Aγορά και Προκλήσεις

• Ο κίνδυνος της Εμπύρετης Ουδετεροπενίας που Ο κίνδυνος της Εμπύρετης Ουδετεροπενίας που 
προκαλεί η ΧΜΘ δεν εκτιμάται επαρκώς. Οι γιατροί προκαλεί η ΧΜΘ δεν εκτιμάται επαρκώς. Οι γιατροί 
δεν διαχειρίζονται τον κίνδυνο προφυλακτικά, όπως δεν διαχειρίζονται τον κίνδυνο προφυλακτικά, όπως 
υπαγορεύουν οι ενδείξεις των προϊόντων, αλλά  υπαγορεύουν οι ενδείξεις των προϊόντων, αλλά  
χορηγούν τους χορηγούν τους G-CSFs G-CSFs θεραπευτικά κατά τη διάρκεια θεραπευτικά κατά τη διάρκεια 
της εμπύρετης ουδετεροπενίας.της εμπύρετης ουδετεροπενίας.

•   Στη συνέχεια της ΧΜΘ αρκετοί προχωρούν σε Στη συνέχεια της ΧΜΘ αρκετοί προχωρούν σε 
δευτερογενή προφύλαξη, αλλά συχνά παρατηρείται δευτερογενή προφύλαξη, αλλά συχνά παρατηρείται 
υποδοσολογία υποδοσολογία 

• Κόστος……Κόστος……



Στρατηγική

• Να επικοινωνήσουμε και να εγκαταστήσουμε στην 
αγορά την αξία του Neulasta

• Να ευαισθητοποιήσουμε για τις 
δοσοπεριοριστικές συνέπειες της ουδετεροπενίας

• Να διευρύνουμε την αγορά

• Να ανατρέψουμε την τρέχουσα πρακτική και 
φιλοσοφία, μετατρέποντας τη θεραπεία σε 
προφύλαξη και  πρόληψη



Τακτικές

• Συμμετοχή σε Συνέδρια Ελληνικά και Διεθνή

• Δορυφορικά Συμπόσια και Debates: 
“Πρωτογενής Προφύλαξη ή Θεραπεία;”

• Επαφές με KOL και τις μεγάλες Ογκολογικές 
ομάδες, οι οποίοι ξεκινούν κλινικές μελέτες 





Το Neulasta® 

είναι ο ΜΟΝΑΔΙΚΟΣ  G-CSF που προσφέρει 

ισχυρή, “αυτορυθμιζόμενη”,                                   

  προστασία στους ασθενείς που λαμβάνουν ΧΜΘ, 

                                        απέναντι στις 

απειλητικές για τη ζωή λοιμώξεις,                        

                                  βελτιώνοντας δραματικά   

                                      την ποιότητα ζωής 

τους.

Positioning











Guiding towards Guiding towards 
optimal patient careoptimal patient care



Αξιοποίηση των νέων Guidelines

Η ευκαιρία είναι πολύ μεγάλη γιατί ενισχύει την 
προσπάθειά μας για τη σωστή τοποθέτηση των 
αυξητικών παραγόντων στο χημειοθεραπευτικό 
σχεδιασμό επιβεβαιώνοντας την αξία της προφύλαξης 
και επιδιώκοντας το μέγιστο κλινικό όφελος για τον 
ασθενή.

Νέος κύκλος παρουσιάσεων σε κλινικές προκειμένου 
να ενημερώσουμε/εκπαιδεύσουμε τους γιατρούς στα 
νέα δεδομένα. Πρόκειται για τις πρώτες κατευθυντήριες 
οδηγίες που αναφέρονται στο Νeulasta και τις μελέτες 
του.
TITAN: Διοργάνωση εκπαιδευτικών προγραμμάτων για 
το νοσηλευτικό προσωπικό με την έγκριση της ΕΟΝS



Στρατηγικά μηνύματα

• Δεσμευτείτε για τη βέλτιστη χορήγηση 
χημειοθεραπείας πλήρους δόσης χωρίς 
καθυστερήσεις.

• Συμπεριλάβετε το Neulasta στο χημειοθεραπευτικό 
σχεδιασμό







Το  Το  NeulastaNeulasta®®    Υπερέχει στην ΑποτελεσματικότηταΥπερέχει στην Αποτελεσματικότητα  
Μειώνοντας τον κίνδυνο της Εμπύρετης Μειώνοντας τον κίνδυνο της Εμπύρετης 

Ουδετεροπενίας Ουδετεροπενίας   ((FNFN)), , 

προσφέροντας στο γιατρό τη δυνατότητα να προσφέροντας στο γιατρό τη δυνατότητα να 
χορηγήσει  την Προγραμματισμένη Δόση χωρίς χορηγήσει  την Προγραμματισμένη Δόση χωρίς 

Καθυστέρηση Καθυστέρηση 

((Full Dose On ScheduleFull Dose On Schedule)), , 

Βελτιώνοντας έτσι το Κλινικό Αποτέλεσμα για τον Βελτιώνοντας έτσι το Κλινικό Αποτέλεσμα για τον 
ΑσθενήΑσθενή



  

Αλλαγή της καμπάνιας για να προωθήσουμε τη δύναμη 

και την αποτελεσματικότητα του προϊόντος. 





    Αποτελεσματικότητα !! 
Αποτελεσματικότητα !! 



Νέο Logo

Ισχυρή Απλή

Υπεροχή



2 step teasing mail : postcards





Αλγόριθμος Αξιολόγησης και Διαχείρισης του 
κινδύνου της Εμπύρετης Ουδετεροπενίας





02.10.44784 - 27 Healthcare

Target Groups: Oncologists and Hematologists (hospital based)
- physicians were recruited from an address file provided by AMGEN 

Fieldwork: November 2006

Methodology: Telephone interviews (in Greece & Poland: face-to-face) 
(approx. 30-35 minutes)

Countries and 
Sample Sizes:

Overview Project 
Timeline:

Countries

Sample Size n=40 n=39 n=40 n=32 n=40 n=42 n=40 n=40

Project Design

Total Sample Size: n=613

Countries

Sample Size n=60 n=60 n=60 n=60 n=60

France Germany Italy Spain UK

Austria Belgium Greece Netherlands PortugalPoland Sweden Switzerland



02.10.44784 - 28 Healthcare

Performance – Top Two Boxes

Importance (T6) – Top Two Boxes % 0-9 10-19 20-29 30-39 40-49 50-59 60-69 70-79 80-89 90-100

B  Overall efficacy 100

N  Local tolerability/ side effects at injection   
           site

100

E  Self regulating mode of action 98

G  One dose fits all 98

C  Power of protection against neutropenia 95

M  Potency in mobilisation/ CD34+ harvest 93

L  Stability at room temperature 88

J  Side-effect profile 85

F  Dose by patient weight 83

A  Cost-/ effectiveness ratio 80

K  Single-administration per chemotherapy  
cycle

80

D  Long period of efficacy 73

H  Pre-filled syringe(s) 68

Neulasta T5 Neupogen T5 Granocyte T5 Granulokine T5

Neulasta T6 Neupogen T6 Granocyte T6 Granulokine T6

Importance/Performance  - Neulasta vs. competitors

To portfolio chart, 
please click here  

Questions: 5/ Base: All physicians// 12/ Base: Physicians aware of <product>



Ανάπτυξη πωλήσεων (αξίες)

2003 2004 2005 2006 2007

Granulokine
Neulasta0

10000

20000

30000

40000



Ανάπτυξη πωλήσεων (units)

2003 2004 2005 2006 2007

Neulasta
Granulokine0

10000
20000
30000
40000

50000



σας ευχαριστώ....


